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ご好評につき

コロナに打ち勝つ2つの「人」作り

学習塾のための

集客人材
オンラインセミナー

新型コロナウイルス（COVID-19）感染拡大の影響は春先の一過性の苦境にとどまらず、夏の生徒募集にまで大きな影響を及ぼしました。

今後秋、冬、新学期に向かう今、学習塾各社ではこの未曽有の事態をどう乗り切るか、その解決策を求めて未だ暗中模索の中にあるとい

えます。弊社は上半期には ITツールを駆使して、価値ある授業を如何に展開できるかをテーマとした「オンライン授業のための提案会」を

関係各社共催で実施しました。その中で「集客」というテーマを扱ってほしいというお声をいただいております。また、出口の見えない

withコロナ時代において、学習塾の最も重要な経営資源である人材・スタッフ、そして顧客である生徒にも「コロナ疲れ」を起因とするモ

チベーション低下や心的ストレスが見え隠れし始めています。

こうしたお声や背景を踏まえ、株式会社エドベックでは、集客による顧客という「人」作り、そしてもう1つ、強い組織を形成するために

欠かせない、自己の改革を含めた自社のスタッフ・講師育成という「人」作り、この2つの「人」作りに焦点を当てた集客・人材育成のため

のオンラインセミナーを企画いたしました。
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参加
無料水

途中参加、途中退室可能です。お気軽にご参加ください。
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With コロナでの今後の集客ポイント

教育アライアンスネットワーク（NEA）は、「子どもたちの未来を輝かせる指導方法の拡充」と「民間教育機関の持続的発展」を
理念として活動しており、約 ��� の塾が会員となっています。今年はコロナの影響で学校の夏休みが短縮され、学習塾にも大き
な影響がありました。今回はコロナ渦においての各塾の夏期講習の集客状況をご紹介した上で、今秋、冬に向けた集客のポイン
トや手がかりをお伝えします。

柳 裕樹氏 一般社団法人 教育アライアンスネットワーク　主任研究員

■お申込み締切日■
� 月 �� 日 ( 火 )��:��

株式会社エドベックより、参加に
必要な ID、パスワードをメール
にてお送りします。
※ご参加には事前に Zoomの
インストールが必要です。

当日ご参加のお時間になりまし
たら、事前にお送りしている
URL に ID とパスワードを入力
し、オンラインにてご参加
ください。

オンラインセミナー
ご参加の流れ

Webからお申込み IDとパスワードを
受け取る

当日参加

https://www.edvec.co.jp/edvec
もしくは上記のQRコードに
アクセスし、申込を行います。

お申込みはWeb から承ります

https://www.edvec.co.jp/edvec
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手元に置きたくなる！高付加価値のチラシ・DM 成功事例【紙媒体編】
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WEB 広告として使える、新教育アプリ "LearnMatch"【ウェブ媒体編】

with コロナ時代の指導者と生徒のための脳力開発実践プログラム【理論編】

タイムテーブル

お申込み期限：9月 29 日 15:00

 山形 伸次氏 日本創発グループ　東京リスマチック株式会社 業務推進 営業企画

保護者・生徒がつい手に取って触れたくなる、手元に残したくなる高い視認性と高い訴求力。高付加価値チラシ・ＤＭ・パンフレッ
ト制作で、今冬・来春は、他塾と一線を画す！同業・異業種の制作事例を交え、制作事例をご紹介します。

 大内 悟志氏 株式会社エドベック　法人サービス事業部
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小田 全宏氏

先行き不透明なこの環境下、教師各々には、自らのヒューマンスキルを高め、高いコミュニケーション力でスタッフ・同僚を巻
き込み、強いチーム作りを実現する力が求められています。また、教師は、自らの変革を、生徒に伝播させ、生徒の学習モチベー
ションの向上、そして目の前のミッション（学習、受験）に取り組ませるための働きかけが必要です。当セミナーでは、こうし
た自己改革のための、思考法、行動様式について学んでいきます。

WEB を活用した集客手法が広く浸透していますが、昨今ではさらに一歩踏み込んだ「スポンサード・コンテンツ」の活用が注目
されており、これまでとは異なる角度から自社の価値を顧客に届けられる点でより関心が高まっています。そこで今回、教育ア
プリ「LearnMatch」を事例にその集客手法についてご紹介します。
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